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TrustAlert, de Nederlandse leverancier van beveiliging
rond identity management, heeft een
distributieovereenkomst getekend met Channel
Concepts. TrustAlert voegt hierdoor enkele tientallen
SAP-resellers aan het partnerbestand toe. ACAL was
al eerder distributeur van het bedrijf uit Soesterberg.

TrustAlert is sinds vorig jaar bezig met het onder
eigen naam vermarkten van zijn producten; eerder
werd vooral in OEM-constructies gewerkt. Het bedrijf
bestaat sinds 2002. Dit jaar is 'zwaargewicht' Erik
Wiechers (foto) als ceo aan boord gekomen,
overstappend van BT. In september is Eric Bruins
begonnen als sales director partners & resellers.
Beide heren zijn vol op stoom om identity
management in de markt te zetten, te beginnen bij
SAP-resellers. Tijdens Infosecurity werd al een
overeenkomst getekend met Secude, nu wordt gemikt
op de resellers van SAP All-in-One.

Van de inmiddels 50 SAP-resellers die Channel
Concepts telt, denkt Harry Beijersbergen van
Henegouwen, SAP alliance manager bij CC, er 30
actief te kunnen betrekken bij het naar de markt
brengen van TrustAlert. Daarbij kunnen ze de
implementatie zelf doen, indien gecertificeerd, of
overlaten aan een gecertificeerde partner van
TrustAlert. Channel Concepts wil begin 2008 enkele
partnermeetings houden, waarbij TrustAlert
presentaties gaat geven. "En natuurlijk geven we de
partners vooraf informatie via elektronische
nieuwsbrieven", zegt Beijersbergen.

Voor TrustAlert is de overeenkomst met CC een van
de ambitieuze plannen die het heeft in Nederland,
maar zeker ook daarbuiten. De Nederlandse
onderneming wil Europa en Amerika veroveren.
Daarbij zijn volgens Eric Bruins twee zaken essentieel:
grote aansprekende deals afsluiten en een goed
partnerkanaal opbouwen. "We zoeken naar de zo
geheten landmarkdeals, die van 100.000 gebruikers
en meer. Nu zijn onze beste overeenkomsten die van
10 tot 20.000 gebruikers." Die topdeals zitten eraan
te komen, als we topman Erik Wiechers horen: "We
zijn bezig met pilots in de financiële markt, op het
gebied van mobile payment. Daar horen jullie volgend
jaar zeker nog over!" Het partnerkanaal moet
ondertussen flink uitgebreid worden, zegt Eric Bruins.
"Ik ben op zoek naat specifieke partijen als
securityspecialisten, system integrators, telco's en
hostingpartijen. Daarbij is selectie wel belangrijk. "
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20  nov  13:23  Ð Iron  Mountain  benoemt  Fred  Engel  tot  CTO
20  nov  12:00  Ð Tower  Software  lanceert  EMEA-programma
20  nov  11:47  Ð Copaco  gaat  Sony  distribueren
20  nov  08:45  Ð iPod - fabrikant  wil  computers  overbodig
maken
20  nov  08:30  Ð Software  AG lanceert  vers
partnerprogramma
19  nov  16:51  Ð Canon  wil  naar  50  miljard  in  2010
19  nov  16:32  Ð Novell  introduceert  nieuw
partnerprogramma
19  nov  16:11  Ð Micromedia  distribueert  Kšnig
19  nov  14:13  Ð Speculaties:  Koopt  Microsoft  Yahoo ?
19  nov  14:05  Ð CDG is  Citrix  Distributeur  Benelux  2007

De evolutie  van  applicatiebeveiliging  in  online
bankieren
Whitepaper | download

15  nov  13:04  Ð Distri's  gaan  naar  Spaanse  kust
16  nov  15:00  Ð Novell  noemt  Nederland  'country  van  het
jaar'
16  nov  09:30  Ð Dell  gaat  indirect  met  SaaS
14  nov  12:58  Ð Tulip  wil  af  van  Devil,  Conceptronic
16  nov  09:18  Ð Huijben  stapt  op  bij  Ctac  (update)

Krijg  extra  klanten  via  Matchmaking
ChannelWorld biedt
buitenlandse bedrijven
de mogelijkheid om in
contact te komen met
Nederlandse resellers,
distributeurs en agenten.
Kijk hier voor uw nieuwe
business kansen!
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Heeft u een vraag of opmerking m.b.t.
ChannelWorld? Tips voor de redactie?

Neem dan op werkdagen tussen 10 en 17 uur snel en direct
contact op met René, Ton, Woody of Marcel via
onderstaande chatfunctie.
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